
WEBINAR

20.01.2026, 15.00 - 17.00 Uhr
Online

Wir freuen uns, Sie zur Teilnahme am Thementreffen „Zugang zum US-
amerikanischen Markt für die Food & Wine-Branche“ einladen zu dürfen. Die 
Veranstaltung richtet sich an interessierte Unternehmen, die Dynamiken, 
Chancen und Eintrittsstrategien im Hinblick auf den US-amerikanischen Markt 
vertiefen und besser verstehen wollen.

Bei diesem Treffen erhalten Sie ein umfassendes Bild über die 
wirtschaftlichen, rechtlichen und strategischen Aspekte, die mit der 
Internationalisierung im Agrar- und Weinsektor verbunden sind – anhand von 
Expertenbeiträgen und Informationen aus erster Hand von Branchenakteuren.

Die Einladung richtet sich an Südtiroler Unternehmen, die in der 
Handelskammer von Bozen eingetragen sind.

Kontakt
Francesca Fiori
T +39 0471 094 496
francesca.fiori@idm-suedtirol.com
www.idm-suedtirol.com

F&B Export in the USA - Phase 2
Die Food & Wine-Branche in den USA
Erfolgsstrategien für den Eintritt in den 
amerikanischen Markt

Anmeldung
bis 10.01.2026

Online-Anmeldung

Get ready Phase 2: 
Export USA

https://idm-suedtirol.typeform.com/to/r52mraSI
https://idm-suedtirol.typeform.com/to/r52mraSI
https://idm-suedtirol.typeform.com/to/r52mraSI


Programm • Raimondo Lucariello Leiter der F&W-Branche ICE New York
Informationen für den Marktzutritt (Statistiken und makroökonomische Daten) 

• Mirella Menglide Sr. Trade Analyst ICE New York
Rechtliche und strategische Aspekte des Markteintritts, Marktanalyse, Definition der 
Zielsegmente und Wahl der geeignetsten Eintrittsstrategien, Methodologien der 
Positionierung auf dem US-amerikanischen Markt, Aufbau von Kontaktnetzen und 
langfristigen Handelsbeziehungen

• Nunzio Castaldo, President Panebianco Wines Import 
Der US-Markt für Importweine: Modalitäten, Kanäle, Hindernisse, Zölle, Ratschläge und 
Tipps

• Andrea Berti, Senior Director Business Development, Atalanta Corporation
Der US-Markt für Import-Lebensmittel: Modalitäten, Kanäle, Hindernisse, Zölle, 

Ratschläge und Tipps

• Francesco Bauli, Brand Development & Market Strategy, Bauli USA
Fallstudie eines italienischen Unternehmens, das mit seiner US-Filiale erfolgreich war

• Ezio Burani, Kreativdirektor, QNY Creative
Wie festigt man seine Position auf einem schwierigen und dynamischen Markt wie dem 
US-amerikanischen; Marketingstrategien und Kommunikation

• F&A

Experten

Raimondo Lucariello , Leiter Food & Wine, ICE New York
Nach dem Abschluss mit Bestnote in Scienze Internazionali e Diplomatiche am Istituto
Universitario Orientale von Neapel hat Raimondo Lucarielli sich in Management dei Progetti
Europei an der Privatuniversität Luiss in Rom und mit dem 41 Master Cor.CE in Außenhandel der 
ICE spezialsiert. Nach verschiedenen Erfahrungen in den Niederlanden, Brasilien und 
Großbritannien hat er sich neun Jahre lang mit europäischen Projekten und Immobilienkredit 
bei der Italienischen Bankenvereinigung ABI beschäftigt. Seit 2018 gehört er zum Staff der 
Agentur für Außenhandel ICE, wo er im Amt für Konsumgüter als Referent für Großhandel, E-
Commerce und für Projekte der Modebranche des Piano Export Sud tätig ist. Seit 2022 ist 
Lucarielli bei ICE New York.

Mirella Menglide,  Senior Trade Analyst Food & Wine, ICE New York
Mirella Menglide ist Senior Trade Analyst der Food & Wine-Branche bei der Italienischen Agentur 
für Außenhandel (ICE) in New York. Sie berät italienische Unternehmen zur amerikanischen 
Gesetzeslage, organisiert Werbe- und Bildungsmaßnahmen wie Seminare und geführte 
Verkostungen und begleitet Experten der Wein- und Gastronomiebranche ebenso wie 
Pressevertreter aus Italien und USA auf Fachmessen.



Nunzio Castaldo, President Panebianco Wines Import 
Als Präsident von Panebianco Wines Import wird Nunzio Castaldo ein Panorama des 
amerikansichen Marktes für Importweine präsentieren und dabei Struktur, Dynamiken und 
Funktionsweise der wichtigsten Vertriebskanäle erklären. Er wird außerdem die typischen 
Hindernisse für italienische Unternehmen aufzeigen, mit einem aktualisierten Fokus auf die 
Auswirkungen von Zöllen und Gebühren. Dazu wird er operative Hinweise und Ratschläge 
für einen erfolgreichen und nachhaltigen Markteintritt liefern.

Andrea Berti, Senior Director Business Development, Atalanta Corporation
Als Senior Director Business Development bei der Atalanta Corporation wird Andrea Berti 
den US-Markt für Import-Lebensmittel durchleuchten und dabei die Zutrittsmodalitäten, die 
Beziehungen mit Importeuren und Buyern sowie die Konfiguration der Kanäle und der 
wichtigsten Eintrittsbarrieren analysieren. Er wird sich außerdem mit aktuellen Fragen zum 
Themenkomplex Zölle, Gebühren und Reglementierungen befassen und dabei praktische 
Aspekte der Entwicklung und der Konsolidierung des Handels teilen.

Francesco Bauli, Brand Development & Market Strategy, Bauli USA
Als Leiter des Bereichs Brand Development & Market Strategy von Bauli USA wird Francesco 
Bauli einen konkreten Fall vorstellen und insbesondere aufzeigen, wie Bauli die eigene 
Marktpräsenz in den USA durch Adaptierung des Produktes an den lokalen Konsumenten 
sowie Festlegung der Positionierung und der Vertriebsentscheidungen aufgebaut und 
entwickelt hat. Die Präsentation wird Anregungen aus der direkten Erfahrung dieses 
italienischen Unternehmens bieten, das durch die eigene US-Filiale erfolgreich war.

Ezio Burani, Kreativdirektor, QNY Creative
Der Kreativdirektor von QNY Creative wird die Dynamiken besprechen, die Eintritt und 
Positionierung in einem sich ständig entwickelnden Wettbewerbsmarkt wie dem US-
amerikanischen kennzeichnen. Dabei wird er auch Marketing- und 
Kommunikationsstrategien für Marken der Food & Beverage-Branche thematisieren. 
Darüber hinaus wird Ezio Burani Gedanken zur Art und Weise vortragen, mit der man 
Beziehungen zu Kunden und lokalen Stakeholdern aufbaut und aufrecht erhält. Die 
notwendigen Hebel, die in Gang gesetzt werden müssen, um sich in den USA zu behaupten, 
unterzieht der Experte einer praktischen Lesart.

Die Teilnahme an diesem Thementreffen ist kostenlos; der Link zur Teilnahme am Webinar wird nach erfolgter 
Anmeldung zugeschickt.

Die Veranstaltung findet in italienischer Sprache statt.

Informationen
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