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WEBINAR
F®B Export in the USA - fase 2
Il settore Food & Wine negli USA:
strategie di successo per ’ingresso nel
mercato americano

20.01.2026, ore 15:00 - 17:00

Online

Abbiamo il piacere di invitarvi a partecipare all’incontro dedicato al tema
“Accesso al Mercato USA per il Settore Food & Wine”, un appuntamento di
approfondimento rivolto alle imprese interessate a comprendere le
dinamiche, le opportunita e le strategie di ingresso nel mercato statunitense.
L’evento offrira una panoramica completa sugli aspetti economici, legali e
strategici legati all'internazionalizzazione nel settore agroalimentare e
vitivinicolo, con interventi di esperti e testimonianze dirette di operatori del
settore.

L’invito & rivolto alle aziende altoatesine iscritte al registro della Camera di

Commercio di Bolzano


https://idm-suedtirol.typeform.com/to/qU9q4boX

Programma

Esperti

* Raimondo Lucariello Responsabile F&W ICE New York
Informazioni di accesso al mercato (statistiche e macroeconomia)

* Mirella Menglide Sr. Trade Analyst ICE New York
Aspetti legali e strategici dell’accesso al mercato, analisi dei potenziali di mercato,
definizione dei segmenti target e scelta delle forme di ingresso piu adatte, metodologie
per il posizionamento sul mercato USA, lo sviluppo di reti di contatti e la creazione di
relazioni commerciali a lungo termine

* Nunzio Castaldo, Presidente Panebianco Wines Import
Mercato USA per i vini importati: modalita, canali, ostacoli, dazi, consigli

* Andrea Berti, Senior Director Business Development, Atalanta Corporation
Mercato USA peri cibi importati: modalita, canali, ostacoli, dazi, consigli

* Francesco Bauli, Brand Development & Market Strategy, Bauli USA
Case study dell’azienda italiana che ha ottenuto successo con una filiale in USA

e Ezio Burani, Direttore Creativo, QNY Creative
Come stabilirsi in un mercato difficile e dinamico come gli USA, strategie di marketing e
comunicazione

* Q&A

Raimondo Lucariello , Responsabile Food & Wine, ICE New York

Laureato con lode in Scienze Internazionali e Diplomatiche all’lstituto Universitario Orientale di
Napoli e specializzatosi in Management dei progetti europei alla Luiss di Roma e in Commercio
estero con il 41° Master Cor.CE. dell'ICE, dopo alcune esperienze formative in Olanda, Brasile,
Gran Bretagna, si € occupato di progetti europei e credito immobiliare presso 'Associazione
Bancaria Italiana (ABI) per nove anni. Dal 2018 in ICE, e assegnato all’Ufficio Beni di Consumo
come referente delle attivita GDO, e-commerce e dei progetti del settore moda del Piano Export
Sud. Dal 2022 e di stanza negli USA presso ICE New York.

Mirella Menglide, Senior Trade Analyst Food & Wine, ICE New York

Mirella Menglide & Senior Trade Analyst del settore Food & Wine presso I'Agenzia per il
Commercio Estero (ICE) di New York. Si occupa di fornire consulenza alle aziende italiane sulla
legislazione statunitense, organizzare attivita promozionali e formative come seminari e
degustazioni guidate e partecipare a fiere di settore insieme a professionisti del settore
enogastronomico e rappresentanti della stampa provenienti sia dall’ltalia sia dagli Stati Uniti.



Informazioni

Nunzio Castaldo, President Panebianco Wines Import

Presidente di Panebianco Wines Import, presentera una panoramica dedicata al mercato
statunitense dei vini importati, illustrando struttura, dinamiche e funzionamento dei
principali canali distributivi. Affrontera inoltre gli ostacoli tipici per le aziende italiane, con
un focus aggiornato sull’impatto di dazi e tariffe, offrendo indicazioni operative e consigli
utili per un ingresso efficace e sostenibile nel mercato.

Andrea Berti, Senior Director Business Development, Atalanta Corporation

Senior Director Business Development presso Atalanta Corporation, approfondira il
mercato USA dei prodotti alimentari importati, analizzando modalita di accesso, relazioni
con importatori e buyer, configurazione dei canali e principali barriere all'ingresso. Trattera
anche le attuali questioni legate a dazi, tariffe e regolamentazioni, condividendo aspetti
pratici legati allo sviluppo e al consolidamento commerciale.

Francesco Bauli, Brand Development & Market Strategy, Bauli USA

Responsabile Brand Development & Market Strategy di Bauli USA, presentera un caso
aziendale concreto, illustrando come Bauli abbia costruito e sviluppato la propria presenza
negli Stati Uniti attraverso 'adattamento del prodotto al consumatore locale, la definizione
del posizionamento e le scelte distributive. L'intervento offrira intuizioni rilevate
dall’esperienza diretta dell’azienda italiana che ha ottenuto successo attraverso la propria
filiale USA.

Ezio Burani, Direttore Creativo, QNY Creative

Direttore Creativo di QNY Creative, discutera le dinamiche che caratterizzano l'ingresso e il
posizionamento in un mercato competitivo e in continua evoluzione come quello
statunitense, affrontando temi di strategia di marketing e comunicazione per brand del
settore Food & Beverage. Condividera inoltre considerazioni sul modo di costruire e
mantenere relazioni con clienti e stakeholder locali, fornendo una lettura pratica delle leve
necessarie per affermarsi negli USA.

La partecipazione al webinar & gratuita; il link per accedervi verra inviato a iscrizione effettuata.

Il webinar si svolgera in lingua italiana.
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